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Das IBM Express Advantage 
 Produktportfolio online verkaufen

Als neuen Service bietet IBM Deutschland exklusiv eine Webseite 
(ibm.com/businesscenter/smb/de/de/expressseller), die dem Endkunden den Kauf 
von IBM Express Seller Proudkten über IBM Business Partner deutlich erleichtert.

Nach der Vorauswahl des gewünschten Produkts wird der Endkunde direkt zum 
Express Seller Shop des teilnehmenden Online Business Partners geführt.

Die wichtigsten Vorteile auf einen Blick:

• Aktives Marketing auf der IBM Website mit direktem link zu Ihrem shop
• IBM Expressportfolio mit Anbindung zum Distributor
• Minimaler Verwaltungsaufwand durch 1000 fach bewährte Routinen
• Schnell & professionell eigene Kampagnen erstellen
• Mit dem Kennenlernangebot* mehr als EUR 1000,- sparen

Registrieren Sie Ihren individuellen shop unter 
ibm.my21stmall.de und bauen Sie sich 
Ihr zweites Standbein im Markt auf.

Kontakt bei IBM: ertelm@de.ibm.com

*nur solange Vorrat reicht
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Sehr geehrter Partner,

der diesjährige Sommer ist heiss! Heiss ist auch die vor wenigen Wochen 
live geschaltete IBM Express Seller Webseite, die unseren gemeinsamen 
Kunden einen kompletten und trotzdem komprimierten Überblick über die 
IBM Express Seller Produkte bietet.

Doch das ist nicht alles. Die Kunden sind nun in der Lage über einen 
Locator ihren präferierten Business Partner zu suchen und über den in der 
IBM Channel Sales Engine laufenden Webshop des Partners, die IBM Express 
Produkte direkt zu bestellen.

Die IBM Express Seller Webseite zählt seit ihrer Aktivierung im Hinblick auf 
die Hits zu den Top 2 IBM Mittelstands-Webseiten!

Partizipieren Sie an diesem Erfolg, nutzen Sie die IBM Channel Sales Engine 
mit der Shop Engine.

Ihr Ralf Dannemann

Ralf Dannemann
IVT Manager Germany
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IBM Partnership Solution Center
Für IBM Business Partner, die ihre Zusammenarbeit mit IBM verstärken möchten, haben wir in sechs großen 
Städten Partnership Solution Centers gegründet. Deren Ziel ist es, Ihnen kompetente Ansprechpartner für alle 
IT-Themen zur Verfügung zu stellen und Sie bei Ihren Kundenprojekten zu unterstützen.

Hamburg
Leiter Jörg Ludwig

IBM Deutschland
Beim Strohhause 17
20026 Hamburg

Tel.:  +49 40 6389-1200
E-Mail: psc_hamburg@de.ibm.com

Düsseldorf
Leiter Marcel Klotz

IBM Deutschland
Karl-Arnold-Platz 1a
40474 Düsseldorf

Tel.:  +49 211 476 -2700
E-Mail: psc_duesseldorf@de.ibm.com

Berlin
Leiter Dieter Ludwig

IBM Deutschland
Alt-Moabit 101 A
10559 Berlin

Tel.: +49 30 39076-570
E-Mail: psc_berlin@de.ibm.com

Frankfurt
Leiter Jens Köhler

IBM Deutschland
Wilhelm-Fay-Straße 30-34
65936 Frankfurt

Tel.: +48 69 6645-5700
E-Mail: psc_frankfurt@de.ibm.com

Stuttgart
Leiter Utz Brenner

IBM Deutschland
Pascalstraße 100
70569 Stuttgart

Tel.:  +49 711 785-4700
E-Mail: psc_stuttgart@de.ibm.com

München
Leiterin Barbara Tauz

IBM Deutschland
Hollerithstraße 1
81829 München

Tel.: +49 89 4504-2700
E-Mail: psc_muenchen@de.ibm.com

Weitere Informationen erhalten Sie unter:
www.ibm.com/de/mittelstand/psc/index.html

Haben Sie weitere Fragen?
Nutzen Sie unsere zentrale Rufnummer!

01805 444 850* Mo – Do: 9.00 – 18.00 Uhr
Freitag: 9.00 – 17.00 Uhr
(* 12 Cent  aus dem deutschen Festnetz)

oder per E-Mail:
systems@de.ibm.com

Work Together! – Im Team mit den IBM Kompetenzzentren.
Mehr Infos unter: ibm.com/de/worktogether/partner
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Das IBM Express Seller Channel-Programm bietet 
exzellente Server-, Speicher- und Druckerlösungen 
zu wettbewerbsfähigen Preisen, mit kurzen Liefer -
zeiten und kalkulierbaren Renditen – unterstützt von 
einem umfassenden Programm zur Stimulierung der 
Nachfrage und Erhöhung des Bekanntheitsgrades.

Das IBM Express Seller Channel-Programm wurde konzipiert, um 
IBM Business Partner dabei zu unterstützen, den Verkauf von 
Server-, Speicher- und Druckerlösungen an kleine und mittlere 
Unternehmen zu erhöhen. Im Rahmen des Programms bietet IBM 
die richtigen, auf die Anforderungen Ihrer Kunden ausgerichteten 
Produkte zu wettbewerbsfähigen Preisen an. Hinzu kommt umfas-
sende Marketingunterstützung durch Werbung in Funk und Fern-
sehen sowie in Form von anpassbaren Materialien zur Förderung 
der Leadgenerierung.

Das IBM Express Seller Channel-Programm richtet sich an auto-
risierte IBM Distributoren und Reseller, nicht aber an Endkunden. 
Dieses Programm bietet IBM Business Partnern die Möglichkeit, 
ihre Gewinnspanne zu erhöhen und IBM Produkte aus dem Ein-
stiegsbereich sowie Midrange-Produkte auf einfachere Weise zu 
bestellen und an ihre Kunden auszuliefern. 

Produktangebote 
Die Produkte im Express Seller Programm werden an die End-
kunden als Subset des IBM Express Produktportfolios vermarktet 
und durch Finanzierungs- und Serviceangebote ergänzt.

•   IBM ^ xSeries
•   IBM System p5
•   IBM System OpenPower
•   IBM System i5
•   IBM BladeCenter
•   IBM System Storage
•   IBM Printing Systems

Express Seller Marketing Engine
IBM Nachfragestimulierung für Endkunden
IBM hat ein umfassendes Marketingprogramm für Express Seller 
entworfen. Die Produktangebote werden als Subset des 
IBM Express Produktportfolios vermarktet. IBM bietet Folgendes:

•   Regelmäßige Werbung, mit der Ihre Kunden über die Vorteile 
des IBM Express Portfolios informiert werden.

•   Diese Maßnahmen generieren Kontakte, die wiederum zur 
Nachfrage bei Ihnen führen.

•   IBM stellt Materialien und Tools bereit, mit denen Sie den 
erhöhten Bekanntheitsgrad auf dem Markt nutzen können.

Über den folgenden Link rufen Sie die aktuellen Kampagnen und
Angebote auf: 

ibm.com/eserver/de/express

Unterstützung unserer Business Partner
IBM hat eine Reihe von Materialien und Tools zur Unterstützung
der Vertriebskanäle entwickelt. Und Sie profi tieren vom
Bekanntheitsgrad, den wir für unser Express Produktportfolio
erhöhen. Dazu gehören

•   Preislisten
•   Begleitmaterial wie Flyer, Datenblätter etc.
•   Anwendung für E-Mail-Kampagnen mit anpassbaren 

Textbausteinen
•   Webbasiertes Toolkit
•    Cookbook: Werbebotschaften und Gestaltung aus 

Endkundenanzeigen

Weitere Informationen und Ressourcen zum IBM Express Seller
Channel-Programm erhalten Sie über unser Express Seller Tool-
kit unter 

ibm.com/partnerworld/de/express-seller

Bitte wählen Sie Ihre bevorzugte Länderseite aus.

IBM Express Seller Chan 

Schlüsselmerkmale und Vorteile des Programms

Merkmal Vorteil

Wettbewerbsfähiger Preis Schnellerer Verkauf ohne spezielle Angebotsphase

Höhere Gewinnchancen Mehr Planbarkeit für Ihr Unternehmen

Sicherstellung der Produktverfügbarkeit Schnellere Auslieferung an Sie und Ihre Kunden

Gemeinsamer Einsatz für 
Kundenanforderungen 

In Zusammenarbeit mit Ihnen bringt IBM Angebote auf den Markt, die Kunden 
wirklich wollen

IBM Engine zur Nachfragestimulierung Höherer Bekanntheitsgrad der IBM Angebote und dadurch höhere Nachfrage bei 
Ihnen

IBM Express Seller Toolkit Verfügbarkeit von Tools für die Entwicklung eigener Marketingkampagnen zur 
Ankurbelung des Verkaufs
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nel-Programm 2006
IBM Business Partner Programme
IBM PartnerWorld
Um alle Programme und Materialien aus diesem Flyer in Anspruch 
nehmen zu können, müssen Sie Mitglied der PartnerWorld-Organi-
sation sein. PartnerWorld ist das IBM Programm für die Bereitstel-
lung von Schulungen, Unterstützung, Marketing- und Vertriebs -
hilfen für Business Partner, die am Verkauf von IBM Produkten, 
Services und Lösungen interessiert sind. Wenn Sie noch kein 
PartnerWorld-Mitglied sind, registrieren Sie sich bitte unter

ibm.com/partnerworld

Know your IBM
Informationen zu Schulungs- und Incentive-Programmen für
IBM Business Partner erhalten Sie unter

ibm.com/partnerworld/knowyouribm

IBM ^ Truck
Der ^ Truck ist ein konventioneller, 12 Meter langer, 
klimatisierter Trailer, in dem die neuesten IBM ^ Pro-
dukte ausgestellt sind und der mit Audio- und Videofunktionen 
ausgestattet ist. Er tourt durch Europa und besucht auf Anfrage 
Orte, an denen Kunden- und Business Partner Events stattfi nden.

IBM xSeries Bid Machine
Die Bid Machine kann IBM Reseller dabei unterstützen, reaktions-
schneller und wettbewerbsfähiger zu sein, wenn es um xSeries- 
Produkte mit entsprechenden Speicherkomponenten und 
Optionen geht.

•   Dieser schnelle und einfache Angebotsprozess für Business 
Partner hat sich sogar in Nordosteuropa verbessert, wo sehr 
aggressive Rabatte angekündigt worden waren.

•   Bis zu vier Prozent mehr Rabatt werden für Serversysteme und 
IntelliStations gewährt. Außerdem wurden die Grenzwerte für 
Bid-Machine-Angebote reduziert.

Weitere Informationen sowie die
Vertragsbedingungen fi nden Sie auf
der Bid-Machine-Website unter

ibm.com/partnerworld/emea/bidmachine

Express Seller Bonus-Programme
Hierbei handelt es sich um webbasierte Programme, welche 
Partner belohnen, die über IBM Distributoren einkaufen. Hier 
gibt es auch Rabatte für ausgewählte IBM ^ xSeries-, 
IBM Speicher- und IBM Druckerprodukte:

www.express-seller-bonus-programme.com

Express Seller Advantage-Programme für 
IBM System p und OpenPower
Diese Programme gewähren Rabatte als Anerkennung für 
IBM Business Partner Reseller, die bei IBM Distributoren 
einkaufen, die mit großem Erfolg im SMB-Bereich aktiv sind. 
Sie stellen einen Anreiz für den Reseller dar, seine Reichweite 
und seinen Marktanteil in einem ‘Non-Bid Business Model’ zu 
vergrößern.

Promotions und Incentive-Programme
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10 *  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. Preise von IBM Business Partnern können 
von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

IBM System p5-185 Express
Kleiner, aber leistungsstarker Server für Ihre täglichen Verarbeitungsaufgaben, den Sie zu einem erstaunlich günstigen Preis bekommen. 

Entry Systemspezifi kation/Rack-Version  
p5-185 Express Rack Version 2-Way 2,5 GHz PowerPC 970, 2 x 73 GB (10k) Festplatten mit 2 GB Hauptspeicher 
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 1 Jahr Hardwaregewährleistung, Modell 7037-A50 3.413,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V0914 582,00 €*

Entry Systemspezifi kation/Tower-Version  
p5-185 Express Tower 1-Way 2,5 GHz PowerPC 970, 2 x 73 GB (10k) Festplatten mit 1 GB Hauptspeicher 
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 7037-A50 2.456,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V0913 392,00 €*

IBM System p5 505/505Q Express
Erster IBM POWER5-Server im kompakten 1U-Format. Ideal als Infrastruktur-Server oder für HPC-Workloads in Clustern.
Jetzt neu mit Quad-Core-Module (QCM)-Technologie.

Entry Systemspezifi kation
p5-505 Express 1-Wege Single Core 1,9 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten mit 2 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9115-505 3.541,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9700 333,00 €*

Midrange Systemspezifi kation
p5-505 Express 2- Wege Dual Core 2,1 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten mit 4 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9115-505 5.077,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9700 333,00 €*

High Speed Systemspezifi kation
p5-505Q Express 4-Wege Quad Core 1,65 GHz POWER5+ 2 x 73 GB (10k) Festplatten mit 8 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9115-505 6.535,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9701 630,00 €*



11*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. Preise von IBM Business Partnern können 
von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

IBM System p5 510/510Q Express
Dieses Modell im kompakten 2U-Format ist ein preisgünstiger, kompakter Hochleistungsserver mit Funktionen für ein höheres Maß an
Zuverlässigkeit. Idealer Einsatz als Web Application Server.

Midrange Systemspezifi kation
p5-510 Express 1-Way Single Core 2,1 GHz POWER5+, 2x 73 GB (10k) Festplatten mit 2 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9110-51A 4.186,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V0919 460,00 €*

High Speed Systemspezifi kation 
p5-510Q Express 4-Way Quad Core 1,65 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten und 8 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9110-51A 7.024,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V0920 784,00 €*

IBM System p5 520/520Q Express
Innovatives System zu wettbewerbsfähigem Preis. Als Stand-alone-Server für kleinere Datenbanken und zahlreiche Anwendungen im Mittel-
stand oder im Bereich Infrastruktur-Konsolidierung für Web Serving, File/Print und Security.

Midrange Systemspezifi kation 
p5-520 Express 2-Way Dual Core 2,1 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten und 4 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9131-52A 10.898,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9702 753,00 €*

High Speed Systemspezifi kation 
p5-520Q Express 4-Way Quad Core 1,65 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten und 8 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9131-52A 12.667,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9703 1.120,00 €*

IBM System p5 550/550Q Express
 Preisgünstiger und leistungsfähiger Server, der sich insbesondere für Kunden eignet, die auf ein Einstiegssystem mit einem Höchstmaß 
an Flexibilität, Verfügbarkeit und Sicherheit angewiesen sind. Für skalierende Datenbanken und zahlreiche Anwendungen oder im Bereich 
Infrastruktur-Konsolidierung für Web Serving, File/Print und Security. 

Entry Systemspezifi kation 
p5-550 Express 2 x 2-Way Dual Core 2,1 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten und 8 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9133-55A 17.720,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9704 1.190,00 €*

High Speed Spezifi kation 
p5-550Q Express  2 x 4-Way Quad Core 1,65 GHz POWER5+, 2 x 73 GB (10k) Festplatten und 16 GB Hauptspeicher
Optional (kostenpfl ichtig) als OpenPower Edition (inkl. Linux) oder AIX Edition in (inkl. AIX) zu erhalten. 
Mit 3 Jahren Hardwaregewährleistung, Modell 9133-55A 23.651,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9705 1.780,00 €*
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IBM IntelliStation POWER 285 Express
Herausragende Performance für anspruchsvolle Design- und Analyseanwendungen. 
Einsatzmöglichkeit von CATIA® V5 mit 64 Bit für komplexe technische Konstruktionen.

Systemspezifi kation 
IntelliStation 285 Express 1-Way 2,1 GHz POWER5+, 1 x 73 GB Festplatten 
2GB Hauptspeicher, Grafi kkarte POWER GXT4500P 19“ Display  
inkl. AIX 5.3 und 12 Monate Softwarewartung sowie 1 Jahr Hardwarewartung, Modell 9111-285 8.208,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 1 Jahr Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9707 299,00 €*

IBM IntelliStation POWER 185 Express
Die günstigste AIX-5L-Grafi k-Workstation, die es je gab: klein, schnell und leise. 

Systemspezifi kation 
IntelliStation 185 Express 1-Way 2,5 GHz PowerPC 970, 1 x 73 GB Festplatten, 
1GB Hauptspeicher, Grafi kkarte POWER GXT4500P, Flat Monitor T 120 20-inch TFT Display 
inkl. AIX 5.3 und 12 Monate Softwarewartung sowie 1 Jahr Hardwarewartung, Modell 7047-185 6.237,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 1 Jahr Vor-Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V0916 296,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V0917 2.030,00 €*

*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. Preise von IBM Business Partnern können 
von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.
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Avnet
Technology Solutions GmbH
Stangenstraße 1
70771 Leinfelden-Echterdingen
www.ps.avnet.com/de

Ansprechpartnerin:
Susanne Kauer
susanne.kauer@avnet.com
Tel.:+49 (0) 7 11/79 73 05 41 

Tech Data GmbH & Co. OHG
Geschäftsbereich Azlan
Kistlerhofstr. 75
81379 München
www.azlan.de

Ansprechpartner:
Christoph Heinz
cheinz@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/47 00 30 79

Bell Microproducts 
Solution GmbH
Alte Landstraße 17
85521 Ottobrunn
www.bellmicro.de

Ansprechpartner:
Kurt Sauczuk
ksauczuk@bellmicro.de
Tel.: +49 (0) 89/60 80 72 11

DNS GmbH
Industriestr. 10 a
82256 Fürstenfeldbruck
www.dns-gmbh.de

Ansprechpartner:
Ralf Scheibner
ralf.scheibner@dns-gmbh.de
Tel.: +49 (0) 81 41/3 53 61 55

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartner:
Matthias Burkhart
matthias.burkhart@magirus.com
Tel.: +49 (0) 7 11/72 81 62 33 

IBM System p News
Neue System p/Oracle Promo:

Preisnachlass für Nutzer von Oracle Software beim Umstieg auf IBM System p
Unternehmen, die jetzt Ihre Oracle-Software auf IBM System p Server migrieren, profi tieren von attraktiven Preisvorteilen. 
Bei Migration von Oracle Technology Software-Lizenz von einer IBM-fremden Plattform auf bestimmte IBM System p5 Server 
sparen Kunden bis zu 258.600 €*.

Voraussetzungen:
Um dieses Angebot in Anspruch nehmen zu können, müssen Kunden:
• Einen oder mehrere der im Ankündigungsbrief spezifi zierten Servertypen erwerben: IBM System p5 520, 550, 560Q, 570, 590 oder 595.
•  Eine vorhandene Oracle Technology Software-Lizenz von einem IBM-fremden System auf einen oder mehrere der spezifi zierten IBM 

System p5 Server migrieren.
•  Zusätzliche Oracle Technology Software oder Services erwerben. 
•  Promo muss über IBM Vertriebsbeauftragten abgewickelt werden

Vorteile:
Der mögliche Preisnachlass entspricht dem Kaufbetrag der erworbenen Oracle Technology Software bzw. Services. 
Der Maximalbetrag ist dabei abhängig von der erworbenen IBM System p5 Konfi guration. Die Preisnachlassspanne 
reicht von 862 €* für IBM System p5 520 bis zu 258.600 €* für einen IBM System p5 595.

Mehr Informationen: Ankündigungsbrief ZA06-0189

* Der Preisnachlass wird in lokaler Währung verrechnet. Pro Lösung wird nur ein Preisnachlass gewährt.

Weitere Informationen erhalten Sie unter: 
ibm.com/partnerworld/de/express-seller

Weitere Informationen fi nden Sie auch unter:
ZU05-0124 – pSeries Express Seller Advantage Program, http://partner.boulder.ibm.com/src/UIALPLET.nsf/WebView/ZU05-0124

ZU05-0171 – pSeries Express Seller Early Assistance (SEA) Program, http://partner.boulder.ibm.com/src/UIALPLET.nsf/WebView/ZU05-0171

Fragen Sie Ihren Distributor nach System p Express Seller Angeboten
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IBM System i5 520 Express
Die integrierte System i5 520 Express besticht durch außergewöhnliche Leistung, Flexibilität und Sicherheit. Die mit POWER5+ Technologie 
ausgestatteten Maschinen werden mit dem Betriebssystem i5/OS, integrierter DB2-Datenbank, Sicherheits- und Backup-Funktionen ausge-
liefert. Diese Komponenten sind aufeinander abgestimmt und reduzieren die von anderen Plattformen bekannte System-Komplexität auf ein 
Minimum. Die i5 520 Express bieten gerade kleinen und mittleren Unternehmen außergewöhnliche Zuverlässigkeit bei hoher Verfügbarkeit 
und kosteneffi zientem Betrieb zu einem ausgezeichneten Preis-Leistungs-Verhältnis.

System i5 520 Express Entry 600/30 CPW   
1 GB Hauptspeicher, 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM QIC-Bandlaufwerk, 30 GB, DVD-ROM,
Twinax-Adapter, Betriebssystem i5/OS, 1 Jahr Software-Wartung, 1 Jahr Gewährleistung 
9405-520, Edition-Feature #7140 11.505,00 €*
Monatliche Wartung 115,00 €*
Optional IBM System i5 Accelerator #7680 14.499,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 
7 Tage/24 Stunden, angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V1547 5.420,00 €*

System i5 520 Express Entry Plus 600/30 CPW   
1 GB Hauptspeicher, 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM, QIC-Bandlaufwerk, 30 GB, DVD-ROM,
Twinax-Adapter, Betriebssystem i5/OS, Query, DB2 Query & SQL Toolkit, iSeries Access,
WebSphere Development Studio, 1 Jahr Software-Wartung, 1 Jahr Gewährleistung 
9405-520, Edition-Feature #7141 14.171,00 €* 
Monatliche Wartung 115,00 €*
Optional IBM System i5 Accelerator #7681 14.499,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 
7 Tage/24 Stunden, angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V1547 5.420,00 €*

System i5 520 Express Entry Plus 600/30 CPW + RAID
wie Entry Plus, jedoch zusätzlich: 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM RAID-Enabler-Karte 
9405-520, Edition-Feature #7142 18.282,00 €* 
Monatliche Wartung 115,00 €*
Optional IBM System i5 Accelerator #7682 14.499,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 
7 Tage/24 Stunden, angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V1547 5.420,00 €*

System i5 520 Express Growth 1200/60 CPW   
2 GB Hauptspeicher, 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM, QIC-Bandlaufwerk, 30 GB, DVD-ROM, 
Twinax-Adapter, Betriebssystem i5/OS, Query, DB2 Query & SQL Toolkit, iSeries Access, 
WebSphere Development Studio, 1 Jahr Software-Wartung, 1 Jahr Gewährleistung 
9405-520, Edition-Feature #7148 29.913,00 €* 
Monatliche Wartung 192,00 €*
Optional IBM System i5 Accelerator #7687 14.499,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 
7 Tage/24 Stunden, angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 12X6761  7.860,00 €*

System i5 520 Express Growth 1200/60 CPW + RAID    
wie Growth, jedoch zusätzlich: 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM, RAID-Enabler-Karte 
9405-520, Edition-Feature #7143 34.025,00 €*
Monatliche Wartung 192,00 €*
Optional IBM System i5 Accelerator #7354 14.499,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung,
7 Tage/24 Stunden, angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 42V1525 4.740,00 €*

System i5 520 Express Turbo 3800/60 CPW 
4 GB Hauptspeicher, 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM, QIC-Bandlaufwerk, 30 GB, DVD-ROM, Twinax-Adapter, 
Betriebssystem i5/OS, Query, DB2 Query & SQL Toolkit, iSeries Access, WebSphere Development Studio, 
1 Jahr Software-Wartung, 1 Jahr Gewährleistung 9405-520, Edition-Feature #7144 45.748,00 €* 
Monatliche Wartung 330,00 €*
Keine Möglichkeit für die Option IBM System i5 Accelerator
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 
7 Tage/24 Stunden, angestrebte Antrittszeit am gleichen Arbeitstag, Best.-Nr. 12X6761  7.860,00 €*

System i5 520 Express Turbo 3800/60 CPW + RAID  
wie Turbo, jedoch zusätzlich: 2 Festplatten, 35 GB, 15K RPM, RAID-Enabler-Karte 9405-520, Edition-Feature #7151  49.859,00 €*
Monatliche Wartung 330,00 €*
Keine Möglichkeit für die Option IBM System i5 Accelerator 

*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. Preise von IBM Business Partnern können 
von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.16
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IBM System i News
IBM System i5 Express Power Page

Merkmale dieses Express-Offerings
• Einfache Installation und einfaches Systemmanagement
• Attraktiver Preis und niedrige Gesamtkosten
•  Leistungssteigerung über IBM Accelerator für IBM System i5, um Verarbeitungs  -

kapazität zum Ausführen zusätzlicher Anwendungen dynamisch hinzuzufügen
•  Erweiterungsmöglichkeiten auf bis zu 10 dynamische logische Partitionen (LPARs) 

pro Prozessor, bis zu 32 GB Hauptspeicher und bis zu 39 TB Plattenspeicherkapazität

Wichtige Features: 
•  Integriertes Betriebssystem, integrierte Datenbanken und moderne Tools für die Anwendungsentwicklung
•  Integrierte Virenschutz- und Sicherheitsfunktionen mit Prüfung, Schutz und Steuerung der Erstellung von Zertifi katen
•  Integrierte Backup- und Recoveryfunktionen für die Betriebssystemumgebungen i5/OS, Windows, Linux und UNIX
•  Integrierte Performance-Optimierung und integriertes Performance-Management mit automatischen Funktionen für Selbst-Verwaltung 

und Selbst-Heilung, um die Kosten für Systemmanagement und -wartung kontrollieren zu können
•  Integrierter Web-Server mit wizard-basierter Konfi guration und webbasiertem Systemmanagement 

Verbesserungen Express-Offering:
•  POWER5+ Prozessoren mit 1,9 GHz für das System i5 520 – dadurch bessere Performance und Skalierbarkeit
•  Capacity on Demand für das System i5 520 Express – Möglichkeit zum dynamischen Hinzufügen von Verarbeitungskapazität 

zum Ausführen zusätzlicher Anwendungen

Leistungssteigerung durch IBM Accelerator für IBM System i5
•  Kapazitätssteigerung für neue Anwendungen, d. h. für Kunden die Ihre Kerngeschäftsanwendungen z. B. um webfähige Java- und Group-

ware Anwendungen oder Linux Lösungen erweitern möchten.  
•  Leistungssteigerung von 600/30 CPW auf 3100/30 CPW bzw. von 1200/60 CPW auf 3800/60CPW bei gleicher Prozessorgruppe (P10). 
•  Unterstützung von bis zu 10 LPARs mit i5/OS, Linux und/oder AIX 
•  Einmalig und unwiederufl iche Aktivierung via SW-Key 
•  dynamisches Hinzufügen von Kapazität (Memory/CPU) zu einer LPAR ist eine Funktionalität im Zusammenhang mit Partitioning (nicht 

vom Accelerator, da dieser nur die Gesamtleistung des jeweiligen Systems erhöht)

Vorteile für den Kunden:  
•  Bessere Nutzung von IT-Investitionen
•  Sichere und kontinuierliche Geschäftsprozesse
•  Vereinfachung der IT-Umgebung und Ausführung nahezu aller Anwendungen

Vorteile für Business Partner:
•  Höherer Ertrag durch schnelle Implementierung
•  Geringerer zeitlicher Aufwand für den Support
•  Neue Geschäftschancen für Anwendungsworkloads und Geschäftsprozesse sowie branchenweit erstklassige Funktionen 

für die Konsolidierung

Zielgruppe: 
Kleine und mittlere Unternehmen, die an einem zentralen Business-System interessiert sind, das fl exibel und benutzerfreundlich ist 
sowie genügend Spielraum für ein Wachstum des Unternehmens lässt, da es erweitert werden kann und alle wichtigen Betriebssystem-
umgebungen und Umgebungen für die Anwendungsentwicklung unterstützt
Kosten:  Ab 11.505 € 
Finanzierung:   Flexibel einsetzbare Finanzierungsoptionen von IBM Global Financing mit niedrigen monatlichen 

Raten 
Verfügbarkeit:  Weltweit
Geplanter technischer Support:   Nutzung der vorhandenen Infrastruktur und Rollout-Pläne des technischen Supports für 

System i5-Systeme
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IBM System i News
IBM System i5 IBM Accelerator

Kapazitätssteigerung für neue Anwendungen  mit ‘IBM Accelerator für System i5’
Implementierung des neuen IBM Accelerator  bei den i520 Express Modellen für Kunden, die Ihre Kerngeschäftsanwendungen z. B. um 
webfähige Java- und Groupware Anwendungen oder Linux Lösungen erweitern möchten.  Das heißt die Möglichkeitt zur Kapazitätssteige-
rung, indem  der Accelerator die Leistung von 600/30 CPW auf 3100/30 CPW bzw. von 1200/60 CPW auf 3800/60CPW bei gleicher Pro-
zessorgruppe (P10) steigert. Dabei werden dann bis zu 10 LPARs mit i5/OS , Linux und/oder AIX unterstützt. Der Accelerator wird einmalig 
und unwiederufl ich via SW-Key aktiviert; dynamisches Hinzufügen von Kapazität (Memory/CPU) zu einer LPAR ist eine Funktionalität im 
Zusammenhang mit Partitioning (nicht vom Accelerator, da dieser nur die Gesamtleistung des jeweiligen Systems erhöht)

System i5 520 Express Konfi gurationen 2006
• 1-Weg-POWER5+ 1.9 GHz mit L3 cache
• On Demand mit Accelerator-Funktion
• Die 7 Konfi gurationen bleiben bestehen 

          

Entry 600/30 CPW Entry Plus 600/30 CPW Growth 1200/60 CPW Turbo 3800/60 CPW 

1 GB memory
(2) 15K 35 GB disk drives
Mirroring DASD Protection
30 GB QIC tape
DVD-ROM
Twinax adapter
I/O Processor (IOP)
CoD enabled
P05 SWMA
i5/OS V5R3 (DB2 UDB, WAS 
Express)

1 GB memory
(2) 15k rpm 35 GB disk
Mirroring DASD Protection
30 GB QIC tape
DVD-ROM
Twinax adapter
I/O Processor (IOP)
CoD enabled
P05 SWMA
i5/OS V5R3 (DB2 UDB, WAS 
Express)
DB2 Query Manager, Query for 
iSeries, iSeries Access, WDS

2 GB memory
(2) 15k rpm 35 GB disk
Mirroring DASD Protection
30 GB QIC tape
DVD-ROM
Twinax adapter
I/O Processor (IOP)
CoD enabled
P10 SWMA
i5/OS V5R3 (DB2 UDB, WAS 
Express)
DB2 Query Manager, Query for 
iSeries, iSeries Access, WDS

4 GB memory
(2) 15k rpm 35 GB disk
Mirroring DASD Protection
30 GB QIC tape
DVD-ROM
Twinax adapter
I/O Processor (IOP)
P10 SWMA
i5/OS V5R3 (DB2 UDB, WAS 
Express)
DB2 Query Manager, Query for 
iSeries, iSeries Access, WDS

Increased CPW, CoD 
capable,  MES HSL

Increased performance, 
CoD capable, MES HSL

Increased performance, 
CoD capable, L3 cache, 
MES HSL

Increased performance, 
L3 cache, MES HSL

Entry Plus with RAID
adds 2 drives & 
cache/RAID enabler card

Growth with RAID
adds 2 drives & cache/RAID 
enabler card

Turbo with RAID
adds 2 drives & cache/RAID 
enabler card

Increased CPW, CoD 
capable, MES HSL

Increased CPW, CoD 
capable, L3 cache, 
MES HSL

Increased CPW, L3 cache, 
MES HSL
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IBM System i News
IBM System i ‘Megadeal’ Promotion

1. Angebot ‘Express Economical Replacement’ Promo
Kunden, die die neuen Systeme i5 ‘520 Express Entry, Entry+ oder Entry+ mit Raid’ anschaffen, erhalten einen zusätzlichen Rabatt von bis zu 
3.020 EUR, wenn sie im 3. Quartal 2006 ein berechtigtes, installiertes System 940X Modell: 150, 250 oder 170 ersetzen.

• Ersetzen sie die folgenden Systeme 940X Model: 150, 250 oder 170 und sie erhalten Endkundenrabatte in folgender Höhe:

2. Angebot ‘Express High Availibility’ Promo
Kunden, die ein zweites, neues Modell System i5 520 Express zur Lösung einer Hochverfügbarkeit erwerben, erhalten zusätzliche Rabatte 
von bis zu 9.910 EUR, wenn sie diese im 3. Quartal 2006 installieren.

•  Installieren sie folgende System i5 520 Express Modelle für eine Hochverfügbarkeitslösung und sie erhalten Endkundenrabatte in 
folgender Höhe:

Maßgebend sind das PLET ZV06-0127 bzw. das PLET ZU06-0144

Avnet
Technology Solutions GmbH
Stangenstraße 1
70771 Leinfelden-Echterdingen
www.ps.avnet.com/de

Ansprechpartner:
Gerd Oppermann
Gerd.oppermann@avnet.com
Tel.: +49 (0) 27 36/49 13 00
 

Tech Data GmbH & Co. OHG
Geschäftsbereich Azlan
Kistlerhofstr. 75
81379 München
www.azlan.de

Ansprechpartner:
Christoph Hasler
Chasler@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/47 00 30 56

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartnerin:
Katrin Henze
Katrin.Henze@magirus.com
Tel.: +49 (0) 7 11/72 81 62 23 

Weitere Informationen zu den Express Paketen erhalten Sie unter: 
http://www-5.ibm.com/de/mittelstand/angebote/angebot_produkte.html

Fragen Sie Ihren Distributor nach System i Express Seller Angeboten

Modell Edition - Feature Rabatt

System i5 520 Express Entry 7140 1.640,00 €

System i5 520 Express Entry + 7141 2.500,00 €

System i5 520 Express Entry +  Raid 7142 3.020,00 €

Modell Edition - Feature Rabatt

System i5 520 Express Entry 7140 1.640,00 €

System i5 520 Express Entry + 7141 2.500,00 €

System i5 520 Express Entry +  Raid 7142 3.020,00 €

System i5 520 Express Growth 7148 6.030,00 €

System i5 520 Express Growth Raid 7143 6.900,00 €

System i5 520 Express Turbo 7144 8.620,00 €

System i5 520 Express Turbo Raid 7152 9.910,00 €
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xSeries
Angebote
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Die xSeries Express Seller Angebote für 
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*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Promopreis nur gültig solange Vorrat reicht. Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. 
Preise von IBM Business Partnern können von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu 
modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

IBM xSeries100 Express
Die IBM xSeries100 wurden speziell für Unternehmen mit bis zu 50 Mitarbeitern ausgelegt und vereinen hohe Zuverlässigkeit mit aktueller 
Servertechnologie wie Dual Core Processing in einem günstigen sowie einfach zu konfi gurierenden und zu nutzenden System. 
Die xSeries 100 können beispielsweise für File- und Print-Serving, Web-Hosting oder auch E-Mail-Anwendungen eingesetzt werden.

Spezifi kationen
Intel Pentium 4 Prozessor 920 Dual Core mit 2.8 GHz, 2 x 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, 80 GB SATA-
Festplatte, DVD-Combo-Laufwerk, integrierter Gigabit Ethernet Controller, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8486EGG 768,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 631 mit 3.0 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, 80 GB SATA-Festplatte, 
DVD-Combo-Laufwerk, integrierter Gigabit Ethernet Controller, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8486EDG 579,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 641 mit 3.2 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, 80 GB SATA-Festplatte, 
DVD-Combo-Laufwerk, integrierter Gigabit Ethernet Controller, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8486EFG 626,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 631 mit 3.0 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, 80 GB SATA-Festplatte, 
DVD-Combo-Laufwerk, integrierter Gigabit Ethernet Controller, Preload SBS-SE, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8486EEG 991,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 930 mit 2.8 GHz, 2x 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, 80 GB SATA-Festplatte, 
DVD-Combo-Laufwerk, integrierter Gigabit Ethernet Controller, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8486EJG 915,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden, 
angestrebte Antrittszeit am nächsten Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9143 111,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9375 228,00  €*

IBM xSeries 206m Express
Die neuen IBM xSeries 206m basieren auf der zweiten Generation von IBM Xtended-Design-Architecture (XDA) und werden 
höheren Anforderungen an Verfügbarkeit und Leistung gerecht. Die Systeme xSeries 206m verfügen über HotSwap-Festplatten sowie 
die Möglichkeit, eine redundante Stromversorgung zu nutzen.

Spezifi kationen 
Intel Pentium 4 Prozessor 631 mit 3.0 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, SATA Controller, 
Gigabit Ethernet integriert, CD-ROM-Laufwerk, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8485EAG 653,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 650 mit 3.4 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, SAS 73 GB, 
Gigabit Ethernet integriert, CD-ROM-Laufwerk, inkl. SBS, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8485E3G 1.270,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 631 mit 3.0 GHz, 2 MB L2 Cache, 1 GB Hauptspeicher, 2 x 160 GB SATA Festplatte, 
CD-R/W-Combo-Laufwerk, inkl. SBS, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8485B6G 1.380,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 930 Dual Core mit 3.0 GHz, 2x 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, SAS 73 GB, 
Gigabit Ethernet integriert, CD-ROM-Laufwerk, 2x Power Supply, Hot-swap, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8485EBG 1.492,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9375 228,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9364 515,00  €*

Spezifi kationen 
Intel Pentium 4 Prozessor 641 mit 3.2 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, 
SAS Open Bay SAS + SATA Controller, Hot-swap, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8490ECG 926,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9376 93,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9365 348,00  €*

Bitte fragen Sie nach den verfügbaren Optionen zu den einzelnen Produkten.
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*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Promopreis nur gültig solange Vorrat reicht. Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. 
Preise von IBM Business Partnern können von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu 
modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

IBM xSeries 226 Express
Hochverfügbarer 4U-Tower-Server für den Einsatz in verteilten IT-Umgebungen

Spezifi kationen
Intel Xeon Prozessor mit 3.0 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, Hot-swap SCSI, 
1 GB Ethernet Controller, CD-ROM-Laufwerk, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8488ECG 999,00  €*

Intel Xeon Prozessor mit 3.4 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, Hot-swap SCSI, 
1 GB Ethernet Controller, CD-ROM-Laufwerk, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8488EHG 1.299,00  €*

ServicePacs 
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9369 196,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9358 698,00  €*

Spezifi kationen
Intel Xeon Prozessor mit 3.2 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, 3 x 73 GB SCSI, RAID Controller 6i+, 
1 GB Ethernet Controller, CD-ROM-Laufwerk, redundante Power, 1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8648EFG 1.795,00  €*

Intel Xeon Prozessor mit 3.4 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, 3 x 73 GB SCSI, RAID Controller 6i+, 
1 GB Ethernet Controller, CD-ROM-Laufwerk, redundante Power,1 Jahr Garantie, Best.-Nr. 8648E4G 2.598,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden,
angestrebte Antrittszeit am nächsten Arbeitstag, Best.-Nr. 38R3486 249,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9367 491,00  €*

IBM xSeries 306m Express
Die neuen IBM xSeries 306m basieren auf der zweiten Generation von IBM Xtended-Design-Architecture (XDA) und erfüllen 
höhere Anforderungen an Verfügbarkeit und Leistung. Die xSeries 306m ist ideal für Rechenzentren, Web-Traffi c und Netzwerk-
Infrastrukturen. Bestimmte xSeries 306m Modelle unterstützen Dual-Core-Technologie.

Spezifi kationen
Intel Pentium 4 Prozessor 641 mit 3.2 GHz, 2 MB L2 Cache, 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, 
Simple-swap SATA, 1 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8849ECG 1.090,00  €*

Intel Pentium 4 Prozessor 930 Dual Core mit 3.0 GHz, 2 x 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, 
73 GB SAS Festplatte, Hot-swap, 1 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8849EGG 1.380,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9375 228,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9364 515,00  €*

Spezifi kationen
Intel Pentium 4 Prozessor 930 Dual Core mit 3.0 GHz, 2 x 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, 
Hot-swap, SAS/SATA, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8491EJG 1.210,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9376 93,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9365 348,00  €*

Bitte fragen Sie nach den verfügbaren Optionen zu den einzelnen Produkten.
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*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Promopreis nur gültig solange Vorrat reicht. Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. 
Preise von IBM Business Partnern können von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu 
modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

IBM xSeries 336 Express
Der xSeries 336 bietet überragende Leistung und ist für den Einsatz mit anspruchsvollen Web-Applikationen 
und Anwendungen im Bereich Internet-basierter Kommunikation optimiert.   

Spezifi kationen
Intel Xeon Prozessor mit 3.2 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Hauptspeicher, Open Bay, Hot-swap, SAS/SATA, 
3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8837EAG 1.770,00  €*

Intel Xeon Prozessor mit 3.4 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Hauptspeicher, Open Bay, Hot-swap, SAS/SATA, 
3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8837EBG 2.060,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9369 196,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9358 698,00  €*

IBM xSeries 346 Express
Leistungsstarker 2U-Server mit hoher Rechenleistung für anspruchsvolle Anwendungen

Spezifi kationen
Intel Xeon Prozessor mit 3.4 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, 
Systemsmanagement RSA-II Adapter, 2 x Powersupply Hot-swap, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 88403SG 2.140,00  €*

Intel Xeon Prozessor mit 3.0 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, Open Bay, 
2-Kanal RAID Controller, Dual Gigabit Ethernet, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8840EDG 1.450,00  €*

Intel Xeon Prozessor mit 3.2 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, 3 x 73GB HDD, 
2 x Powersupply Hot-swap, Dual Gigabit Ethernet, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8840EFG 2.690,00  €*

Intel Xeon Prozessor mit 3.4 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Hauptspeicher, 3 x 73GB HDD, 
2 x Powersupply Hot-swap, Dual Gigabit Ethernet, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8840EGG 2.780,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9370 401,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9359 1.530,00  €*

IBM xSeries 3850 Express

Spezifi kationen
Intel Xeon Prozessor mit 3.16 GHz, 1 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Hauptspeicher, Hot-swap,
Dual Gigabit Ethernet, 3 Jahre Garantie, Best.-Nr. 8863E9Y 6.170,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden, 
24 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9372 561,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 7 Tage/24 Stunden,
6 Stunden vereinbarte Wiederherstellung, Best.-Nr. 41W9361 1.960,00  €*

Bitte fragen Sie nach den verfügbaren Optionen zu den einzelnen Produkten.
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IBM BladeCenter Chassis Express
Das IBM BladeCenter Chassis bietet eine breite Auswahl von Netzwerkoptionen, die in das Gehäuse integriert sind. Damit können die 
Infrastruktur sowie die Verwaltung vereinfacht und die Gesamtbetriebskosten (TCO) gesenkt werden. Die innovative Gestaltung senkt den 
Kabelbedarf um bis zu 83 Prozent, sodass weniger Zeitaufwand für die Installation und weniger Kosten anfallen. Mit der Xpandon-
Demand-Funktion für die horizontale Skalierbarkeit können Sie nach Bedarf Serverkapazität hinzuerwerben.

Spezifi kationen
7U-Rackmodell, 4 x 2000 W Netzteile (HotSwap), Platz für 14 x 2-Wege-Blades oder 7 x 4-Wege-Blades, 1 x Management 
Modul, CD-ROM-Laufwerk, Diskettenlaufwerk, 3 Jahre Hersteller-Garantie (vor Ort), Best-Nr. 8677ERG 3.041,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung,
7 Tage/24 Stunden, 4 Stunden angestrebte Antrittszeit, Best.-Nr. 61P7613 1.030,00  €*

IBM BladeCenter Express
Die Blade Server HS20 sind kostengünstige Server mit herausragender Verwaltbarkeit und hoher Rack-Dichte.

Spezifi kationen
1 x Intel Xeon Prozessor 2.8 GHz mit 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Memory (max. 8 GB), Ultra 32 SCSI Controller 
RAID 1 möglich, Open Bay, 2 HDDs optional, Dual GB, Ethernet Controller
3 Jahre Hersteller-Garantie (vor Ort), Best-Nr.: 8843ERG 1.627,00  €*
 
1 x Intel Xeon Prozessor 3.2 GHz mit 2 x 512 MB Hauptspeicher, SCSI RAID1/1e on board, 
2 x Dual Gigabit Ethernet integriert, System-Management-Prozessor installiert,
3 Jahre Hersteller-Garantie (vor Ort), Best.-Nr. 8843ESG 1.881,00  €*

1 x Intel Xeon Dual Core LV 1.67 GHz mit 2 MB L2 Cache, 2 x 512 MB Memory, SAS Disk Controller, 
Dual Gigabit  Ethernet integriert, Systems-Management-Prozessor installiert, Best.-Nr. 7981EFG 1.957,00  €*

ServicePacs
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 
5 Tage/9 Stunden, 4 Stunden angestrebte Antrittszeit, Best.-Nr. 38R3840 263,00  €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre vor Ort-Instandsetzung, 
7 Tage/24 Stunden, 4 Stunden angestrebte Antrittszeit, Best.-Nr. 38R3841 392,00  €*

Bitte fragen Sie nach den verfügbaren Optionen zu den einzelnen Produkten.
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IBM IntelliStation Open Graphics Modelle Express
Die IBM IntelliStation Open Graphics Modelle bieten eine höhere Flexibilität bei der Konfi guration durch die Auswahl von optionalen Grafi k-
karten. Achtung: Zu jedem eServer IntelliStation Open Graphics Modell muss eine der verfügbaren Grafi kkarten (siehe Optionen) mitbestellt 
werden.

Spezifi kationen A Pro Modelle
Opteron 254 Prozessor 2,8 GHz, 1 MB L2 Cache, 2 x 1024 MB Memory, 160 GB SATA-Festplatte, 
DVD/CD-RW, Microsoft WIN XP64, Best.-Nr. Z174GGE  2.650,00  €*

Opteron 285 Prozessor 2,6 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 1024 MB Memory, 160 GB SATA-Festplatte, 
DVD/CD-RW, Microsoft WIN XP64, Best.-Nr. Z178GGE 2.850,00  €*

Spezifi kationen M Pro Modelle
Intel Pentium 4 651 Prozessor 3,4 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Memory DDR2-533, 
160 GB SATA-Festplatte, DVD/CD-RW, Microsoft WIN XP32, Best.-Nr. Z185GGE 1.340,00  €*

Intel Pentium D 960 Prozessor 3,6 GHz, 4 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Memory, DDR2-533, 
160 GB SATA-Festplatte, DVD/CD-RW, Microsoft WIN XP64, Best.-Nr. Z189GGE 1.590,00  €*

Spezifi kationen Z Pro Modelle
Intel Xeon Prozessor 3,4 GHz, 4 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Memory, 160 GB SATA-Festplatte, 
DVD/CD-RW, Microsoft WIN XP32, Best.-Nr. Z235GGE 1.950,00  €*

Intel Xeon Prozessor 3,6 GHz, 2 MB L2 Cache, 2 x 1 GB Memory, 160 GB SATA-Festplatte, 
DVD/CD-RW, Microsoft WIN XP64, Best.-Nr. Z237GGE 2.340,00  €*

Optionen für IntelliStation Open Graphics Modelle
NVIDIA (TM) Quadro NVS 285, Best.-Nr. 13M8475 135,00  €*
NVIDIA (TM) Quadro FX 1500, Best.-Nr. 13M8482 516,00  €*
NVIDIA (TM) Quadro FX 3500, Best.-Nr. 13M8476 1.050,00  €*
NVIDIA (TM) Quadro FX 4500, Best.-Nr. 13M8477 1.750,00  €*

Bitte fragen Sie nach den verfügbaren Optionen zu den einzelnen Produkten.
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IBM xSeries News 
August-Promo
Auf ausgewählte 2-Wege Systeme erhalten Sie über Ihren Distributor bis zu 250,00 Euro Nachlass.
Nähere Infos erhalten Sie bei Ihrem Distributor.

Aktuelle Veranstaltungen

IBM Systems Breakfast Briefi ngs – die neuen Termine für 2006
Heiße Neuheiten, heiße Informationen und eine brandheiße Einladung – für Sie und Ihre Kunden. Besuchen Sie jetzt gemeinsam das IBM Systems Breakfast Briefi ng 2006 in Ihrer Nähe. 
Im Rahmen eines leckeren Frühstücks können Sie sich nicht nur jede Menge heißen Kaffee, knusprige Brötchen und andere Muntermacher gönnen, sondern sich über Produkte, 
Technologien und Lösungen zu einem IBM System, das ganz nach Ihrem Geschmack ist, informieren – konzentriert, unterhaltsam und in angenehm entspannter Atmosphäre. Beim 
Thema xSeries, System i, System p5 oder System z9 sowie TotalStorage wird Ihr Kunde bestimmt Nachschlag verlangen. Übernehmen Sie wieder die Kontrolle. Und verschaffen Sie sich 
und Ihrem Kunden den kompletten Durchblick. Dazu einfach anmelden, den Kunden, den Sie mitbringen möchten, eintragen, fertig. Wir erwarten Sie mit Ihrer Begleitung und servieren: 
ofenfrische Insider-News, starke Live-Demos und praxisnahe Tipps & Tricks unserer Spezialisten. Und natürlich zur Stärkung... unser leckeres Frühstück.

Früh übt sich, wer seine Server kontrollieren will. Deshalb: gleich mitmachen und anmelden!
Info und Anmeldung unter: ibm.com/de/events/breakfast

BladeCenter for free (4+1) Offering

Highlights der Modelle:
1 x Intel Xeon Prozessor, 1GB Hauptspeicher, Ultra320 SCSI Kontroller, Open Bay Modell,
Dual Gigabit Ethernet, EM64T wahlweise 2.8 GHz (8843-ERG) oder 3.2 GHz (8843-ESG)

Für Kunden die keinen 64-Bit Support benötigen und der Fokus auf niedrigem 
Energieverbrauch liegt:
Dual Core Xeon Prozessor 1.67GHz, 1 GB Hauptspeicher, SAS Diskcontroller,
Open Bay Modell, Dual Gigabit Ethernet, 7981-EFG

Die Konditionen sind wie folgt: 
Beim Kauf von 4 Express Seller BladeCenter Server Modellen erhält der Kunde ein 
Chassis mit diesen technischen Daten kostenlos dazu:
• 7U Rackmodell
• 4 x 2000W HotSwap Netzteile
• Platz für 14 x 2 Wege Blade Server
• 1 Management Modul (max. 2)
• CD-ROM-Laufwerk, Diskettenlaufwerk
• 2 HotSwap Lüfter
• 3 Jahre Garantie
• Bestell: Nummer: T73TGGE

Type – Modell Bestell-Nr. Linie UPE UPE + USt. 
Deutschland

8843 ERG 8843ERG HS20 1.627 € 1.887 €
8843 ESG 8843 ESG HS20 1.881 € 2.182 €
7981 EFG 7981 EFG HS20 1.957 € 2.270 €

Einstiegsserver mit Features aus dem Profi bereich

Der IBM eServer xSeries 206 bietet hohen Nutzwert, innovative Funktionen und Benutzerfreundlichkeit zum klei-
nen Preis: Der perfekte Server für den Einsatz in kleineren Unternehmen und Arbeitsgruppen. Der innere Aufbau 
ist wartungsfreundlich und übersichtlich. Aufrüstungen sind problemlos möglich. Zusätzlich zu den vielen Kon-
fi gurationsmöglichkeiten der Kernhardware bringt der xSeries 206m eine Reihe von Features für den Einsatz in 
Unternehmen mit, mit denen Einstiegsserver für gewöhnlich nicht ausgestattet sind.

Highlights:
Wartungsfreundliches Gehäuse
Verschliessbare Frontblende
4 USB Anschlüsse
Bis zu 4 Hotswap SAS Platten
Onboard Raid Kontroller ServeRAID 8e
6 PCI Steckplätze, davon 2 PCI Express
4 Hauptspeichersteckplätze
Hotswapfähige Netzteile
Sehr leises Betriebsgeräusch
Mini baseboard Management Kontroller
RSA II Adapter nachrüstbar
IBM Enhanced DIAGNOSTIC auf CD
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Fragen Sie Ihren Distributor nach xSeries Express Seller Angeboten

Weitere Informationen erhalten Sie unter: 
ibm.com/products/de

Actebis Peacock GmbH & Co. KG
Lange Wende 43
59494 Soest
www.actebispeacock.de

Ansprechpartner:
Rainer Koch
rkoch@actebispeacock.de
Tel.: +49 (0) 29 21/99 28 81

ALSO Deutschland GmbH
Ernst Heinkel Straße 4
94315 Straubing
www.also.de

Ansprechpartner:
IBM Team
Ibm-de@also.com
Tel.: +49 (0) 9421/93 35 02

Avnet Technology Solutions GmbH
Stangenstraße 1
70771 Leinfelden-Echterdingen
www.ps.avnet.com/de

Ansprechpartner:
Andreas Freyhardt
andreas.freyhardt@avnet.com
Tel.: +49 (0) 7 11/79 73 05 58

Tech Data GmbH & Co. OHG
Geschäftsbereich Azlan
Kistlerhofstr. 75, 81379 München
www.azlan.de

Ansprechpartner:
Andreas Viehbeck
aviehbeck@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/47 00 30 53

Bell Microproducts Solution GmbH
Alte Landstraße 17
85521 Ottobrunn
www.bellmicro.de

Ansprechpartner:
Kurt Sauczuk
ksauczuk@bellmicro.de
Tel.: +49 (0) 89/60 80 72 11

DNS GmbH
Industriestraße 10 a
82256 Fürstenfeldbruck
www.dns-gmbh.de

Ansprechpartner:
Dirk Korff
dirk.korff@dns-gmbh.de
Tel.: +49 (0) 81 41/3 53 61 51

Ingram Micro Distribution GmbH
Heisenbergbogen 3
85609 Dornach bei München
www.ingrammicro.de

Ansprechpartner:
Dincer Güler
ibm.projekte@ingrammicro.de
Tel.: +49 (0) 89/42 08 25 80

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartner:
Markus Guckes
markus.guckes@magirus.com
Tel.: +49 (0) 7 11/72 81 63 76

Tech Data GmbH & Co. OHG 
Kistlerhofstraße 75
81379 München
www.techdata.de

Ansprechpartner:
Fidelius-Rene Schliback
fschliback@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/47 00 12 49
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Drucker
Angebote
08/2006
Die Express Seller Drucklösungen für 
IBM Business Partner

August 2006
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IBM Infoprint Color 1534n Express
Die ideale Lösung für alle Schwarz-Weiß- und Farbdrucke

Spezifi kationen
Bis zu 19 DIN A4-Seiten/Minute (monochrom oder farbig), max. 13 Sekunden, bis die erste Seite 
gedruckt ist (monochrom oder farbig), 128 MB Speicher, 4.800 dpi Colour Quality, Ethernet und 
USB 2.0, 1 Jahr Vor-Ort-Garantie, Best.-Nr. 39V0788  649,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 
5 Tage/9 Stunden, angestrebte Antrittszeit am nächsten Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9649 375,00 €*

IBM Infoprint 1512 Express
Leistungsstarke, zuverlässige Druckausgabe für Ihr Unternehmen

Spezifi kationen
Bis zu 28 DIN A4-Seiten/Minute, max. 8 Sekunden, bis die erste Seite gedruckt ist, A4-Monochrom-Laser, 
32/160 MB Speicher, 2.400 dpi Image Quality, große Auswahl an Papierhandhabungs-Optionen, 
Ethernet und USB 2.0, 1 Jahr IBM Kurieraustausch-Garantie, Best.-Nr. 39V0768  299,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Austausch mit Kurierservice, Best.-Nr. 41W9640 81,00 €*

Optionen für Infoprint 1512 (Auswahl)
Infoprint 1512n mit Ethernet-Anschluss und 32/160 MB Speicher, Best.-Nr. 39V0769 419,00 €*

IBM Infoprint 1532n Express
Produktiv, fl exibel und skalierbar zu einem sensationellen Preis

Spezifi kationen
Bis zu 33 DIN A4-Seiten/Minute, weniger als 6 Sekunden, bis die erste Seite gedruckt ist, A4-Monochrom-Laser, 
64/576 MB Speicher, 2.400 dpi Image Quality, große Auswahl an Papierhandhabungs-Optionen,
Ethernet und USB 2.0, 1 Jahr Vor-Ort-Garantie, Best.-Nr. 39V0553 739,00 €*
Electronic ServicePac für Gewährleistungsupgrade – 3 Jahre Vor-Ort-Instandsetzung, 5 Tage/9 Stunden, 
angestrebte Antrittszeit am nächsten Arbeitstag, Best.-Nr. 41W9656 362,00 €*

Sales Out Bonus

Sales Out Bonus für Drucker + 500-Blatt-Papier-zuführung incl. Kassette

Sales Out Bonus
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IBM Drucksysteme News
Vorteile von IBM Drucklösungen

Ideale Lösungen für Ihre Arbeitsumgebung: 

•  IBM bietet monochrome und farbige Laserdrucker an, die durch ihre Vielseitigkeit, ihre Zuverlässigkeit und ihren niedrigen Preis kleine 
und mittelgroße Unternehmen überzeugen. 

•  Die Infoprint-1000-Familie stellt Modelle mit einer Druckgeschwindigkeit von 8 bis 50 Seiten pro Minute (DIN A4) sowie anderen benut-
zerfreundlichen Funktionen bereit.

Profi tieren Sie zusätzlich von der attraktiven Sales Out Promotion August 2006!

Drucker Type-Modell Sales Out Bonus
Infoprint Color 1534n* 4926-xn2 90,00 €
Infoprint 1512* 4535-xo2 45,00 €
Infoprint 1512n* 4535-xn2 55,00 €
Infoprint 1532n*  4536-xn2  110,00 € 

Profi tieren Sie zusätzlich vom Express Seller Bonus-Programm für Drucker!

Verfügbar für alle Member, Advanced und Premier Business Partner. 
Advanced und Premier Business Partner erhalten den doppelten Bonus!

Star Rating Anzahl Drucker  2 – 9 10 – 100
2 Sterne  IP1512, IPC1534 10 € 15 €
3 Sterne  IP1532 20 € 30 €

* Nur Express Seller Modelle

Fragen Sie Ihren Distributor nach Express Seller Drucklösungen

Weitere Informationen erhalten Sie unter: 
ibm.com/partnerworld/express-seller

Actebis Peacock GmbH & Co. KG
Lange Wende 43
59494 Soest
www.actebispeacock.de

Ansprechpartner:
Thorsten Winning
winning@actebispeacock.de
Tel.: +49 (0) 2921/99 28 52

ALSO Deutschland GmbH
Ernst Heinkel Straße 4
94315 Straubing
www.also.de

Ansprechpartner:
Andreas Thanner
andreas.thanner@also.com
Tel.: +49 (0) 94 21/93 30 30

Avnet Technology Solutions GmbH
Stangenstraße 1
70771 Leinfelden-Echterdingen
www.ps.avnet.com/de

Ansprechpartner:
Gerd Oppermann
Gerd.Oppermann@avnet.com
Tel.: +49 (0) 27 36/49 13 00

Tech Data GmbH & Co. OHG
Geschäftsbereich Azlan
Kistlerhofstr. 75, 81379 München
www.azlan.de

Ansprechpartner:
Helmut Geiger
hgeiger@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/47 00 30 57

Ingram Micro Distribution GmbH
Heisenbergbogen 3
85609 Dornach bei München
www.ingrammicro.de

Ansprechpartner:
Konrad Rauh
konrad.Rauh@ingrammicro.de
Tel.: +49 (0) 89/42 08 12 10

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartner:
Matthias Burkhart
matthias.burkhart@magirus.com
Tel.: +49 (0) 7 11/72 81 62 33

NEU! NEU! NEU! NEU! 
500 Blatt-Papierzuführung 
incl. Kassette für den 
Infoprint Color 1534n 
(Bestellnr. 39V0511)
55,00 € Sales Out Bonus
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Software
Angebote
08/2006
Die Express Seller Software Angebote für 
IBM Business Partner

August 2006
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von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

Produkt Artikelbeschreibung IBM Preis 

WebSphere Application Server Express

J2EE- und Web-Services für dynamische On 
Demand Anwendungen. 

IBM WebSphere Application Server Express 
Processor License + SW Maintenance 12 Months 
(D520ELL) 

2.029,00 €*

WebSphere Commerce Express

Steigert die Funktionalität der Site, führt zu 
besseren Erfahrungsberichten und nutzt 
vorhandene Back-End-Systeme. 

IBM WebSphere Commerce - Express Processor 
License + SW Maintenance 12 Months 
(D53WYLL)

20.285,00 €*

WebSphere MQ Express

Verbindet unterschiedliche Anwendungen, die 
auf unterschiedlichen Systemen aktiv sind, um 
Informationen auszutauschen. 

WebSphere MG – Express Processor Lic+sw 
Maint 12 Mo (D52VFLL) 

4.240,00 €*

WebSphere Partner Gateway Express

Schlanke B2B-Peripherie mit Unterstützung für 
sichere Internetkommunikation. 

IBM WebSphere Partner Gateway – Express 
Processor License + SW Maintenance 12 Months 
(D5551LL) 

634,00 €*

IBM WebSphere Partner Gateway – Express 
Connection License + SW Maintenance 12 
Months (D5555LL) 

634,00 €*

WebSphere Partner Gateway Advanced per 
Processor License + SW Maintenance 
12 Months (D5553ll) 

35.499,00 €*

IBM WebSphere Partner Gateway Connection 
License + SW Maintenance 12 Months 
(D5557LL) 

2.029,00 €*

IBM WebSphere Partner Gateway Subcapacity 
Processor License + SW Maintenance 12 Months 
(D554XLL) 

35.499,00 €*

IBM WebSphere Partner Gateway Enterprise 
Processor License + SW Maintenance 12 Months 
(D554ZLL) 

190.172,00 €*

IBM WebSphere Partner Gateway Enterprise 
Subcapacity Processor License + SW 
Maintenance 12 Months (D554VLL) 

190.172,00 €*

WebSphere Portal Express

Ermöglicht es kleinen und mittleren Unternehmen 
schnell, einfach und kostengünstig eine Portal-
Lösung einzurichten. Stellt Einzelanmeldung für 
mehrere Anwendungen, Dokumenten verwaltung 
sowie weitere Portal-Services für Darstellung, 
Konnektivität, Anpassung und Anwendungs-
entwicklung bereit. 

IBM WebSphere Portal – Express Plus baut auf 
der Funktionalität von WebSphere Portal – 
Express auf und bietet zusätzlich Collaboration-
Funktionen wie virtuelle Teamrooms, integriertes 
Instant Messaging, Teamkalender und Projekt-
managementfunktionen.

IBM WebSphere Portal - Express 20 Users
License + SW Maintenance 12 Months

1.724,00 €*

IBM WebSphere Portal - Express Processor
License + SW Maintenance 12 Months

33.775,00 €*

IBM WebSphere Portal - Express Plus 20
Users License + SW Maintenance 12 Months

2.738,00 €*
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IBM Tivoli Identity Manager Express
IBM Tivoli Identity Manager Express V4.6 ist eine einfache, sichere und effektive Lösung, die mittelgroßen Unternehmen grundlegende 
Funktionen zum Kennwortmanagement, zur Benutzereinrichtung und zur Überprüfung von Zugriffsberechtigungen bietet. Sie ermöglicht 
die Verwaltung von Benutzerkonten, Zugangsberechtigungen und Kennwörtern von der Erstellung bis zur Beendigung der Gültigkeit. 
IBM Tivoli Identity Manager Express ist leicht zu installieren, einzusetzen und zu verwalten und daher schnell einsatzbereit, um Ihr 
Unternehmen effektiv zu unterstützen. 
Authenticated User License, inkl. 12 Monate Softwarewartung, Best.-Nr. D5742LL 24,34 €*

IBM Tivoli Storage Manager Express
IBM Tivoli Storage Manager Express bietet kleineren Organisationen eine Lösung für ein kostengünstiges Back-up und die Wiederher-
stellung bei Datenverlusten durch Viren, Dateikorruption und Hardware-Abstürzen oder anderer unvorhergesehener Katastrophen. Mit ein-
fachen Installationsschritten und wesentlich schneller als bisher kann die Software automatisierte Back-ups durchführen. Zudem kann 
IBM Tivoli Storage Manager Express mit IBM Tivoli Continuous Data Protection for Files verbunden werden, um permanent wichtige Daten 
auf Desktops und Laptops zu schützen. 
Processor License, inkl. 12 Monate Softwarewartung, Best.-Nr. D57I1LL 198,00 €*

IBM Tivoli Monitoring Express 
IBM Tivoli Monitoring Express V6.1 ist eine leistungsstarke, kosteneffi ziente und benutzerfreundliche Lösung für das Verfügbarkeits-
management, die kleinen bis mittelgroßen Unternehmen bei der Verwaltung ihrer IT-Infrastruktur hilft. Sie ermöglicht die Behandlung von 
Engpässen, Leistungsproblemen und Ausfallzeiten in heterogenen Umgebungen von einem einzigen zentralisierten Portal aus. IBM Tivoli 
Monitoring Express ist leicht zu installieren und zu verwenden und ermöglicht so eine kurze Implementierungszeit.
Server License, inkl. 12 Monate Softwarewartung, Best.-Nr. D57FZLL 806,00 €*

IBM Tivoli Provisioning Manager Express for Inventory
IBM Tivoli Provisioning Manager Express for Inventory ist eine Komponente von IBM Tivoli Provisioning Manager Express for Software 
Distribution und eine Informationsmanagementlösung für den Einstieg. Sie bietet Berichtsfunktionen zum Hardware- und Softwarebestand 
in Ihrer PC-Umgebung. Diese benutzerfreundliche Lösung besteht aus einem Clientagenten, der Hardware- und Softwareinformationen 
sammelt, einem zentralisierten Datenrepository sowie einer webbasierten Konsole, mit deren Hilfe Sie die gesammelten Informationen 
schnell und leicht verwalten und anzeigen können. Funktionen zur Softwareverteilung sowie zu Programmkorrekturen (Patches) sind nicht 
enthalten.
Server License, inkl. 12 Monate Softwarewartung, Best.-Nr. D57L4LL 1.521,00 €*

IBM Tivoli Provisioning Manager Express for Software-Distribution
IBM Tivoli Provisioning Manager Express for Software Distribution ist eine umfassende und benutzerfreundliche Lösung für die Software-
verteilung sowie das Patch-, Bestands- und Ressourcenmanagement. Diese webbasierte Lösung ist besonders leicht zu benutzen und zu 
implementieren, damit Sie möglichst schnell mit der Verwaltung der PCs in Ihrem Unternehmen beginnen können. IBM Tivoli Provisioning 
Manager Express for Software Distribution umfasst einen Clientagenten auf den verwalteten PCs sowie ein zentralisiertes Datenrepository.
Server License, inkl. 12 Monate Softwarewartung, Best.-Nr. D57MHLL 3.550,00 €*

ibm.com/software/tivoli 
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*  Unverbindliche Preisempfehlung für Endkunden, ohne MwSt. (Stand: 01.08.2006). Nur gültig für die aufgeführten Konfi gurationen. Preise von IBM Business Partnern können 

von dem hier gezeigten Preis abweichen. IBM behält sich das Recht vor, dieses Angebot ohne Vorankündigung zurückzuziehen oder zu modifi zieren. Alle Angaben ohne Gewähr.

Lotus Domino Messaging Express
Dieses Paket bietet kleineren und mittleren Unternehmen eine neue Wahl bei der Entscheidung für ein Unternehmens- Messaging-System, 
unabhängig davon, ob sie die E-Mail- Umgebung zum ersten Mal erstellen oder ob sie Microsoft Exchange, Novell GroupWise oder andere 
E-Mail-Produkte ablösen wollen. Es stellt eine perfekte Lösung für kleinere Unternehmen dar, die unternehmensweite E-Mail-Verfügbarkeit, 
Sicherheit und Geschwindigkeit anbieten möchten, ohne dabei auf die Vorteile einer einfachen Nutzung verzichten zu wollen.
IBM Lotus Domino Messaging Express User License + SW Maintenance 12 Months 97,37 €*

Lotus Domino Collaboration Express
Diese Expressvariante umfasst sämtliche E-Mail-, Terminplanungs-, Kalender- und angepasste Anwendungsfunktionen von Domino und 
zusätzlich eine Auswahl unterschiedlicher Client-Zugriffsmöglichkeiten. Die Benutzer können sogar gleichzeitig verschiedene Zugriffsarten 
verwenden. Collaboration Express bietet neben dem Lotus Notes und Lotus Domino Web Access Client auch Zugriff über weitere, mit den 
internetstandards konforme Clients, darunter ältere Browser und POP3- sowie IMAP4-Mail-Reader.
IBM Lotus Domino Messaging Express User License + SW Maintenance 12 Months 135,00 €*

Lotus Domino Utility Server Express
Diese Variante stellt kleineren Unternehmen die volle Leistung der Enterprise Edition von Domino Utility Server für die Anwendungsent-
wicklung und Implementierung bereit. Domino Utility Server Express eignet sich perfekt für Unternehmen, die Collaboration- und Work-
fl ow-Anwendungen sowie Intranets oder Extranets implementieren wollen. Wie die Enterprise Edition von Domino Utility Server enthält das 
Produkt keine E-Mail- und keine Gruppenkalenderfunktion, weil der Fokus auf Anwendungen liegt. Es handelt sich also um eine Ergänzung 
zu beliebigen E-Mail-Systemen, darunter natürlich auch Domino Messaging. Unternehmen können mit dem im Lieferumfang enthaltenen 
Domino Designer rasch eigene Anwendungen erstellen oder ihre Auswahl unter Hunderten vorgefertigten oder maßgeschneiderten Anwen-
dungen treffen, die von den IBM Lotus Business Partnern für Vertriebsautomatisierung, Customer Relationship Management, Call-Center-
Verfolgung usw. entwickelt wurden.
IBM Lotus Domino Utility Express Processor License + SW Maintenance 12 Months 2.536,00 €*

IBM Workplace Services Express
Diese neue Team-Collaboration-Software-Lösung wurde speziell für kleinere und mittlere Unternehmen bzw. Abteilungen innerhalb großer 
Firmen entwickelt. Die neue Team-Collaboration- und dokumentenmanagement-Lösung liefert einfach zu nutzende und anpassbare Vorla-
gen, was für eine schnelle Einführung eines portalbasierenden Arbeitsumfeldes sehr förderlich ist. IBM Workplace Services Express bietet 
sowohl direkten Zugriff auf bestehende Benutzeranwendungen und Daten als auch auf E-Mail, Kalender, Adressbücher und weit reichende 
Werkzeuge für die Zusammenarbeit mit integriertem Instant Messaging.
IBM Workplace Services Express 20 Users License + SW Maintenance 12 Months 2.313,00 €*
IBM Workplace Services Express Processor License + SW Maintenance 12 Months 40.469,00 €*

WebSphere Portal Express
Ermöglicht es kleinen und mittleren Unternehmen schnell, einfach und kostengünstig eine Portal-Lösung einzurichten. Stellt Einzelan-
meldung für mehrere Anwendungen, Dokumentenverwaltung sowie weitere Portal-Services für Darstellung, Konnektivität, Anpassung und 
Anwendungsentwicklung bereit.
IBM WebSphere Portal – Express 20 Users License + SW Maintenance 12 Months 1.724,00 €*
IBM WebSphere Portal – Express Processor License + SW Maintenance 12 Months 33.775,00 €*

IBM WebSphere Portal – Express Plus baut auf der Funktionalität von WebSphere Portal – Express auf und bietet zusätzlich Collaboration-
Funktionen wie virtuelle Teamrooms, integriertes Instant Messaging, Teamkalender und Projektmanagementfunktionen.
IBM WebSphere Portal – Express Plus 20 Users License + SW Maintenance 12 Months 2.738,00 €*
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Fragen Sie Ihren Distributor nach Software-Lösungen

Weitere Informationen erhalten Sie unter: 
ibm.com/partnerworld/software

Avnet Technology Solutions GmbH
Stangenstraße 1
70771 Leinfelden-Echterdingen
www.ps.avnet.com/de

Ansprechpartner:
Patrick Fahrion
patrick.fahrion@avnet.com
Tel.: +49 (0) 711/79 73 05-50

 

Bell Microproducts Solution GmbH
Alte Landstraße 17
85521 Ottobrunn
www.bellmicro.de

Ansprechpartner:
Petra Fuchs
pfuchs@bellmicro.de
Tel.: +49 (0) 89/6 08 07-2 32

Ingram Micro Distribution GmbH
Heisenbergbogen 3
85609 Dornach bei München
www.ingrammicro.de

Ansprechpartner:
Bianca Beumer
bianca.beumer@ingrammicro.de
Tel.: +49 (0) 89/42 08-10 61

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartner:
Barbara Eisenberg
barbara.eisenberg@magirus.com
Tel.: +49 (0) 711/728 16-1 68

Tech Data GmbH & Co. OHG
Geschäftsbereich Azlan
Kistlerhofstr. 75, 81379 München
www.azlan.de

Ansprechpartner:
Dagmar Ziegler
dziegler@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/4700 3087

IBM Software News
IBM führt das Programm Software Value Incentive (SVI) ein. 

SVI ist ein neues, innovatives Incentive Programm, das von allen IBM Business Partnern genutzt werden kann. SVI bietet den 
Geschäftspartnern ein höheres Ertragspotenzial.
IBM Partner werden nicht nur für den erzielten Umsatz honoriert sondern auch für die Identifi zierung von Geschäftschancen oder für 
vereinbarte Services, wie Beratung und Konzeption einer Lösung.
Frühere Incentive Programme bezahlen IBM Business Partner hauptsächlich für den Verkauf der Produkte. SVI bezahlt für das Entdecken 
von Geschäftschancen und der Entwicklung im Verkaufsprozess. Der IBM Business Partner muß nicht zwingend das Produkt selbst 
verkaufen, um Geld verdienen zu können. Damit werden IBM Business Partner für die von ihnen übernommenen Aufgaben und den 
Mehrwert belohnt, den sie in den drei Phasen des Vertriebszyklus schaffen:

1.)  Identifi zieren von Geschäftschancen
2.)  Verkauf von IBM Middleware
3.)  Software-Fulfi llment

Geschäftspartner, die an den Phasen 1 und 2 beteiligt sind (Identifi zieren und Verkauf), erhalten vierteljährliche Zahlungen. 
Geschäftspartner, die sich an der 3. Phase (Fulfi llment) beteiligen, haben wie bisher die Möglichkeit, bei ihrem Value Added Distributor 
Produkte und Leistungen vergünstigt zu erwerben.

Weitere Informationen erhalten Sie unter:
ibm.com/partnerworld/pwhome.nsf/weblook/pub_svi_de.html
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Fragen Sie Ihren Distributor nach ServicePac-Angeboten

IBM ServicePac bietet Ihnen ...
... mehr Service
Standardwartungsservices während der Gewährleistungszeit sind beim Kauf von Hardware normalerweise im Preis inbegriffen. Viele kritische Geschäftsabläufe hängen jedoch in 
zunehmendem Maße vom reibungslosen Betrieb aller IT-Komponenten ab. Hier sorgen zusätzliche Hardware-Support-Services für Sicherheit.

... die richtige Lösung für die Anforderungen Ihrer Kunden
Mit IBM ServicePac erhalten Ihre Kunden zusätzliche Serviceleistungen während der Gewährleistung und/oder Serviceleistungen, die über die Gewährleistung hinausgehen.

Gute Gründe für den Kauf von IBM ServicePac
• Einfacher Kauf, einfache Anwendung, einfache Registrierung
• Schneller Zugang zu einem breiten Angebot an Services und Support
• Maximaler ROI aus IT-Investitionen aufgrund minimaler Ausfallzeiten und Kosten
• Keine versteckten Extrakosten, sondern Festpreis während der gesamten Vertragslaufzeit
• Qualitativ hochwertige IBM Services und Ersatzteile
• Einfache und leicht verständliche Vertragsbedingungen
• Geeignet für jede Anzahl von Systemen
• Schon innerhalb von 24 Stunden nach der Bestellung verfügbar (auch für Mengenbestellungen)

Mehrwert für Business Partner
• Unkomplizierte Handhabung, d. h. höherer Gewinn und größere Kundenzufriedenheit
• Verkauf des Services zusammen mit dem Produkt, d. h. Steigerung von Umsatz und Gewinn
• Qualitativ hochwertige IBM Services zum wettbewerbsfähigen Preis
• Komplette Lösung, d. h. positive Resonanz bei den Kunden, Ausdehnung der Kundenbeziehung auf die gesamte Einsatzzeit des Produkts

Ihre IBM ServicePac Optionen ...
... während der Gewährleistungsperiode (Laufzeit 3-5 Jahre): 
 • Vor-Ort-Service rund um die Uhr (7 Tage/24 Stunden) mit einer vereinbarten Wiederherstellungszeit von 6 oder 24 Stunden (nur für IBM xSeries Hardware)
 •  Vor-Ort-Service rund um die Uhr (7 Tage/24 Stunden) oder während der regulären IBM Geschäftszeiten (Montag bis Freitag, ausgenommen Feiertage). In beiden Fällen ist 

IBM bestrebt, innerhalb von vier Stunden einen Servicetechniker zu Ihrem Kunden zu schicken.

...  nach Ablauf der Gewährleistungsperiode (Laufzeit 1-2 Jahre): 
 •  Vor-Ort-Service rund um die Uhr (7 Tage/24 Stunden) oder während der regulären IBM Geschäftszeiten (Montag bis Freitag, ausgenommen Feiertage). In beiden Fällen ist 

IBM bestrebt, innerhalb von vier Stunden einen Servicetechniker zu Ihrem Kunden zu schicken.

Actebis Peacock GmbH & Co. 
KG
Lange Wende 43
59494 Soest
www.actebispeacock.de

Ansprechpartner:
Torsten Lettmann
tlettmann@actebispeacock.de
Tel.: +49 (0) 2921/99 29 28

Also Deutschland GmbH
Ernst Heinkel Straße 4
94315 Straubing
www.also.de

Ansprechpartner:
Andreas Thanner
andreas.thanner@also.com
Tel.: +49 (0) 9421/933 536

Avnet Technology 
Solutions GmbH
Stangenstraße 1
70771 Leinfelden-Echterdingen
www.avnet.de

Ansprechpartner:
Oliver Blesgen
oliver.blesgen@avnet.com
Tel.: +49 (0) 711/797 305 30

 

Bell Microproducts 
Solution GmbH
Alte Landstraße 17
85521 Ottobrunn
www.bellmicro.de

Ansprechpartner:
Michael Krieg
mkrieg@bellmicro.de
Tel.: +49 (0) 89/60 80 72 28

Ingram Micro 
Distribution GmbH
Heisenbergbogen 3
85609 Dornach bei München
www.ingram.de

Ansprechpartner:
Konrad Rauh
Konrad.Rauh@ingrammicro.de
Tel.: +49 (0) 89/42 08 12 10

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartner:
Martin Huber
martin.huber@magirus.com
Tel.: +49 (0) 711/72 816 221

 

Tech Data GmbH & Co. OHG 
Kistlerhofstraße 75
81379 München
www.techdata.de

Ansprechpartner:
Christian Stec
cstec@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/4700 30 48
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Fragen Sie Ihren Distributor nach IBM Express Managed Services Angeboten

Weitere Informationen zu den IBM Express Managed Services erhalten Sie unter: 
ibm.com/businesscenter/smb/de/de/iems

IBM Express Managed Services
Die modularen IBM Express Managed Services sind einfach zu verwalten und sorgen mit einem attraktiven Preis dafür, dass Ihre Kunden schnell eine effektive Lösung 
implementieren können. Sie selbst erschließen sich mit den IBM Express Managed Services Angeboten eine langfristige Einnahmequelle, die zugleich Ihre Kundenbeziehungen 
positiv beeinfl usst. Und: der Verkaufsaufwand ist gering!

Das Angebot Die Vorteile Ein Preisbeispiel 
(Angaben unverbindlich)

IBM Express Online Back-
up for Distributed Servers

Sicherung der wichtigen Geschäftsdaten 
Ihrer Kunden.
Die Lösung sorgt für einen kontinuierlichen 
Backup, verwaltet und überwacht die Backup- 
und Datenauslagerungsprozesse und leitet 
Gegenmaßnahmen ein.

•  Backup und Datenwiederherstellung über 
jeden Webbrowser

•  Komplette Verwaltung des Online-
Backups und der Wiederherstellung 
geschäftskritischer Daten

•  Automatische, kontinuierliche Über tragung 
von Backup-Dateien an eine 
sichere Offsite-Einrichtung an einem 
IBM Standort

Ihr Kunde möchte ein Jahr lang monatlich 100 
GB mit einer Aufbewahrungszeit von 
30 Tagen sichern lassen.

Kunde bezahlt: 11.225,00 €

Sie erhalten eine attraktive Marge.

IBM Express E-Mail 
Recovery Solution

Vollständig gehosteter On Demand Service, 
der bei einer Installationsdauer von ca. 
1 Tag eine rasche Wiederherstellung von Be-
triebsfähigkeit und Daten gewährleistet.
Die Lösung informiert Mitarbeiter automatisch 
(über E-Mail, PDA, Pager und Handy), wenn 
sie auf browser-basierte E-Mail umstellen 
müssen. Sobald die Primärsysteme wieder 
verfügbar sind, werden die während des Sys-
temausfalls versandten und empfangenen E-
Mails damit synchronisiert.

•  Reaktion auf E-Mail-Unterbrechungen 
innerhalb von nur 60 Sekunden

•  Transparente Funktionsübernahme auf 
sicheren IBM Hosting-Einrichtungen

•  Automatische Wiederherstellung der 
Primärsysteme ohne Verlust zwischen-
zeitlich eingegangener Nachrichten

•  Webbasierter E-Mail-Zugriff ohne zusätzli-
che Software

Ihr Kunde möchte sein Mailsystem 
(300 Mailboxen) 1 Jahr lang gegen Ausfall 
absichern.

Kunde bezahlt: 7.524,00 €

Sie erhalten eine attraktive Marge.

IBM Express Managed 
Security Services for E-
Mail Security

Überwachung eingehender E-Mails rund um 
die Uhr, damit Viren, Spam oder andere uner-
wünschte Inhalte das Netzwerk erst gar nicht 
erreichen.
Geringe Gesamtkosten und eine transparente 
nutzungsbasierte Kostenstruktur gehen Hand 
in Hand mit dem Schutz des Unternehmens 
und höherer Produktivität der Mitarbeiter.

•  Günstiger Preis: schon ab 1,80 pro 
E-Mail-Adresse

•  Einfache Wartung: keine Verwaltung von 
Hardware- und Software-Upgrades

•  Neueste Technologie: minimale IT-
Ressourcen erforderlich

•  Schutz vertraulicher Informationen und des 
geistigen Eigentums

Ihr Kunde möchte sein Mailsystem 
(300 Mailboxen) für 1 Jahr vor Viren und 
Spam schützen lassen.

Kunde bezahlt: 9.252,00 €

Sie erhalten eine attraktive Marge.

IBM Express Managed 
Security Services for Web 
Security

Die IBM Express Managed Security Services 
for Web Security sind darauf ausgelegt, 
IT-Investitionen und die Produktivität Ihrer 
Kunden zu schützen. Die mögliche Verbrei-
tung von Spyware und Viren über das Web 
wird reduziert und der Zugriff zu unerwünsch-
ten oder gefährlichen Internetseiten unterbun-
den. Dies ermöglicht auch die Einhaltung 
unternehmensspezifi scher Richtlinien – und 
schützt den guten Ruf des Unternehmens. Die 
IBM Express Managed Security Services for 
Web Security-Angebote ergänzen die IBM Ex-
press

•  Sichert Mitarbeiter-, Kunden- und Unter-
nehmensdaten gegen Gefährdungen durch 
‘Malware’, Identitätsdiebstahl und Phis-
hing-Angriffe

•  Stabile IT-Infrastruktur, da System-
verschlechterungen oder gar -abstürze zu-
verlässig vermieden werden

•  Schutz der Arbeitsplatzrechner vor uner-
wünschten Inhalten stellt Mitarbeiterpro-
duktivität sicher

Ihr Kunde möchte sein Internet (300 User) für 
1 Jahr vor Viren und Spam schützen lassen.

Kunde bezahlt: 15.024,00 €

Sie erhalten eine attraktive Marge. 

Tech Data GmbH & Co. OHG
Geschäftsbereich Azlan
Kistlerhofstr. 75, 81379 München
www.azlan.de

Ansprechpartner:
Christian Stec
ibmservice@techdata.de
Tel.: +49 (0) 89/47 00 30 48

Magirus International GmbH
Eichwiesenring 9
70567 Stuttgart
www.magirus.com

Ansprechpartner:
Barbara Miksch
ibm.ems@magirus.com
Tel.: +49 (0) 711/72 81 61 62
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Global Financing
Angebote
08/2006
Die Express Seller Financing-Lösungen für 
IBM Business Partner

August 2006



IBM Global Financing Angebote
Programm IBM Asset Recovery Solutions (ARS) 

Überblick    
Neue Technologien machen Unternehmen produktiver und effi zienter und geben die Möglichkeit, schneller und fl exibler auf Kundenanforderungen zu reagieren. Aber mit jeder IT-Auf-
rüstung wird der Umgang mit den alten Geräten komplexer und kostenintensiver. Darum brauchen Ihre Kunden eine einfache Lösung, mit der sie das nicht mehr benötigte Equipment 
bei minimalem Risiko mit maximalem Profi t verwerten können. 

Programm Details
Mit dem umfangreichen Serviceangebot von IBM Global Asset Recovery Services (GARS) ermöglichen Sie Ihren Kunden, fl exible Entscheidungen zu treffen, wie nicht mehr benötigte 
IT-Komponenten verwertet werden sollen. Wir können zum Beispiel die Geräte zu einem vereinbarten Preis abkaufen, der Kunde kann daraufhin den Erlös für neue IT-Investitionen 
einsetzen. 

IBM verfügt über ein gut ausgebautes, weltweites Netz für den Wiederverkauf von IT-Equipment mit Restwert sowie ein effi zientes und den gültigen lokalen Bestimmungen entspre-
chendes Entsorgungssystem. So können wir eine einfache, sichere und umweltfreundliche Möglichkeit bieten, nicht mehr benötigte Geräte abzugeben.

Mit unserem Angebot ‘Fixed Price Buyback’ für PC-Equipment haben Ihre Kunden die Gelegenheit, den Wert nicht mehr benötigter PCs auszuschöpfen. Dazu vereinbaren wir mit dem 
Kunden einen festen Buyback-Preis und prüfen nach Erhalt der Geräte die technischen Parameter und die Funktionstüchtigkeit. Für PCs, die funktionstüchtig sind, zahlen wir den fest-
gelegten Buyback-Preis. Das Lagerrisiko beim Verkauf auf dem Sekundärmarkt übernimmt dann IBM.

Weitere Serviceleistungen im Rahmen von IBM Asset Recovery Solutions

•  Löschen von Festplattendaten: Die Festplattendaten werden durch einen Überschreibungsprozess gelöscht. Dabei bietet IBM GARS je nach Bedarf verschiedene Möglichkeiten 
der Datenentfernung.

•  Verpackung und Transport: Diese Dienstleistungen können ganz den individuellen Bedürfnissen des Kunden angepasst werden. Auf Wunsch kann IBM GARS die Verpackung, 
die Abholung oder den Transport der Geräte ab Lager organisieren.

•  Neukonfi guration und erneute Bereitstellung: Diese Dienstleistungen umfassen die Annahme, Sortierung, Aufbereitung, Lagerung und erneute Bereitstellung der gebrauchten 
Geräte eines Unternehmens. Dies ist ein kostengünstiger und effi zienter Weg, um innerhalb eines Unternehmens den Gerätebestand weiter zu nutzen.

•  Analyse des Lagerbestandes: Kunden können nicht mehr benötigte PCs in unserem zentralen Lager aufbewahren und gewinnen dadurch wertvollen Platz.
•  Umweltschutz: Angesichts verschiedener Umweltschutzbestimmungen ist die verantwortungsvolle Entsorgung von veraltetem oder defektem IT-Equipment von elementarer 

Bedeutung. Aufgrund von Datenschutzbestimmungen in verschiedenen Branchen kann die versehentliche Offenlegung von verbliebenen Kundendaten ernsthafte Folgen wie 
zum Beispiel rechtliche Konsequenzen für ein Unternehmen haben. IBM entsorgt die PCs ordnungsgemäß und in Übereinstimmung mit den vor Ort geltenden Sicherheits- 
und Umweltschutzbestimmungen. 

Interesse?
Als zentraler IBM Ansprechpartner beantwortet Ihnen Alfons Wagner (Telefon: 0711/785-5053; E-Mail: alwagner@de.ibm.com) gerne Ihre Fragen. 
Oder informieren Sie sich auf der folgenden Website:
ibm.com/fi nancing/de/assetrecovery/index.html
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Know Your IBM: Produktkenntnis und 
Verkaufsstrategien auf dem Silbertablett

Viel Know-how mit wenig Aufwand

IBM kennt dieses Dilemma und hat daher eine benutzerfreund-
liche, interaktive Vertriebsressource entwickelt, die fundierte 
Produktkenntnisse, nützliche Tipps, erprobte Verkaufsstrategien 
und Incentives für den Verkauf von IBM Produkten, Lösungen und 
Angeboten beinhaltet: Know Your IBM. Nach drei Jahren Testphase 
steht fest: Know Your IBM wirkt sich eindeutig positiv auf die 
Geschäftsergebnisse der teilnehmenden IBM Business Partner 
aus!

Weshalb funktioniert Know Your IBM so gut?

Know Your IBM bietet themenzentrierte Lernmodule, die nur einen 
minimalen Zeitaufwand erfordern. Das Schulungsmaterial hilft 
Vertriebsmitarbeitern, die speziellen Funktionen und daraus resul-
tierende Kundenvorteile von IBM Produkten, Services und Lösun-
gen zu verstehen. Zu Beginn einer Know Your IBM Kampagne 
werden die Vertriebsmitarbeiter der teilnehmenden IBM Business 
Partner per E-Mail über die Herausgabe neuer Module informiert. 
Die Module können jederzeit online abgearbeitet werden, was 
jeweils etwa eine Viertelstunde Zeit erfordert. Am Schluss sind 
zwecks Lernzielkontrolle einige Fragen zu beantworten. 

�   99 % der Teilnehmer würden gern am nächsten Know Your 
IBM-Programm teilnehmen.1

�   97 % der Teilnehmer empfanden das Programm Know Your 
IBM als hilfreich bei Kundengesprächen über IBM Produkte.2

�   65 % stellten fest, dass durch Know Your IBM ihre Umsätze 
stiegen.2 

Learn & Earn

Nach erfolgreichem Abschluss eines Moduls gibt es für die 
Vertriebsleute verschiedene Vergütungen und Preise. Der Ver-
gütungsprozess variiert je nach Programm und Sponsor und ist 
so konzipiert, dass die Vorteile für alle Teilnehmer relevant und 
motivierend sind. 

Sell & Win

Nicht nur Lernerfolge, sondern auch Verkaufserfolge werden 
honoriert: Vertriebsmitarbeiter können für den Verkauf von IBM 
Produkten und Lösungen interessante, exklusive Preise gewinnen, 
wenn sie ihre Rechnungen auf der Website zu Know Your IBM 
registrieren. 

�  „ KYI war schnell und einfach und lieferte mir die wichtigsten 
Informationen für Verkaufsgespräche …“ 2

�  „ Ich halte das Programm für sehr gut gemacht. Man hat den 
Eindruck, dass sich jemand die Zeit genommen hat, es gut 
vorzubereiten.“ 2

�  „ Ein großes Lob für IBM für die Unterstützung der Reseller.“ 1
�  „ Ich habe auf diese Weise mehr über IBM Systeme und 

Optionen gelernt als es mir sonst möglich gewesen wäre.“ 2

Exklusive Unterstützung

Know Your IBM ist ein hocheffi zientes Schulungskonzept, für 
dessen ständige Weiterentwicklung und didaktische Qualität IBM 
großes Engagement aufbringt. Darum ist Know Your IBM denjeni-
gen Business Partnern vorbehalten, die ebenfalls großes Engage-
ment für IBM zeigen. Wer teilnimmt, ist bereits gut in seiner 
Tätigkeit und wird noch besser. Auskünfte über die Teilnahmebe-
rechtigung einzelner IBM Business Partner erteilen die IBM Busi-
ness Partner Manager. Nachfragen kostet nichts und könnte der 
Schlüssel zu noch mehr Geschäftserfolg mit IBM sein! 

1  Know Your IBM Umfrageergebnisse, PCD-Programm in Kanada, Frühjahr 2002. 
208 Teilnehmer.

2  Know Your IBM Umfrageergebnisse, PCD-Programm in Kanada, Herbst 2001. 826 
Teilnehmer.

Dass engagierte Business Partner ihre Produktivität, Umsätze und Gewinne umso mehr steigern, je enger sie mit 
Herstellern zusammenarbeiten, liegt auf der Hand. Allerdings ist dies in der Praxis nicht immer leicht zu verwirk-
lichen: Zum einen werden Vertriebsmannschaften mit zu vielen Informationen überhäuft. Zum anderen fehlt den 
Entscheidern die Zeit zum Durchsehen von Infomaterial und zum Recherchieren spezieller Verkaufsangebote und 
Endanwendervorteile in Bezug auf Produkte, Services und Lösungen. Dazu kommt noch der Zwang, sich ständig 
weiterzubilden und die Produktivität zu erhöhen, denn die Konkurrenz schläft nicht. 

ibm.com/partnerworld/knowyouribm
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IBM, das IBM Logo, das e-Logo und ibm.com 
sind eingetragene Marken der IBM Corporation. 
On Demand Business und das On Demand 
Business Logo sind Marken der IBM Corporation 
in den USA und/oder anderen Ländern. 

,̂ System i, System p, xSeries, zSeries, 
i5, p5, POWER, POWER4+, POWER5, IBM Vir-
tualisation Engine, Micro-Partitioning und Intelli-
Station sind Marken der IBM Corporation in den 
USA und/oder anderen Ländern.

Weitere Unternehmens-, Produkt- oder Service-
namen können Marken anderer Hersteller sein.  

Java und alle Java-basierenden Marken und 
Logos sind Marken von Sun Microsystems, Inc. 
in den USA und/oder anderen Ländern.

Microsoft, Windows, Windows NT und das Win-
dows-Logo sind Marken der Microsoft Corpora-
tion in den USA und/oder anderen Ländern. 

Intel, Intel Inside (Logo), MMX und Pentium sind 
Marken der Intel Corporation in den USA und/
oder anderen Ländern.

UNIX ist eine eingetragene Marke von The Open 
Group in den USA und anderen Ländern.

Linux ist eine Marke von Linus Torvalds in den 
USA und/oder anderen Ländern. 
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